
די פינף גרעסטע טראנסאקציע’ס פון די פינף 
רייכסטע אינוועסטירער’ס   

   פארבס האט צוזאמגעשטעלט א ליסטע פון די פינף גרעסטע טראנסאקצי־
עס פון די פינף רייכסטע זעלבסט-געמאכטע ביליאנער אינוועסטירער’ס, 

 $600 למשל, ווארען באפעט’ס בערקשייער העטעוועי האט יעצט געקויפט א 
מיליאן סטעיק אין דאמינאו’ס פיצא, בשעת וואס קען גריפין, דעיוויד 

טעפפער, און סטיוו קאהן האבן אלע פארקויפט זיייערע אמעזאן שעירס. מיט 
$150 ביליאן, איז באפעט אסאך רייכער ווי די רעשט פון די  א ווערד פון 

גרופע, זייענדיג ווערד מער ווי דריי מאל אזוי סאך ווי די נעקסטע מענטש אין 
$50 ביליאן.   די גרופע, דשעפערי יעס, וואס איז ווערד קרוב צו 

טיקטאק פראבירט זייער מזל מיט טראמפ

   
   

   טיקטאק האט געבעטן א פעדעראלע געריכט אז זיי זאלן אפהאלטן זייער 
פסק צו אויפהאלטן די פעדעראלע גאווערנמענט’ס געזעץ צו מאכן טיקטאק 
אומלעגאל, וואס דאס וואלט אפגעהאלטן די געזעץ פון אריינגיין אין אפעקט 

בשעת וואס זיי בעטן די סופרים געריכט אז זיי זאלן אז זיי זאלן אויפנעמען די 
קעיס.  ווי אויך האט די פירמע געזאגט אז דאס וועט געבן די נייע טראמפ אד־
מינעסטראציע צייט צו אפמאכן וואס זיי האלטן איבער די קעיס, וויבאלד מען 

זאגט אז דאנאלד טראמפ וויל נישט מאכן טיקטאק אומלעגאל.          

 100% BRICS מיט א  טראמפ סטראשעט 
טיירוף

 

100% טיירוף     דאנאלד טראמפ האט געסטראשעט אז ער וועט ארויפלייגן א 
BRICS לענדער-בראזיל, רוסלאנד, כינע, סאוט אפריקע, איראן, עגיפטן,  אויף 
עטאפיע, און די פאראייניגטע אראבישע עמאראטן. די פרעזידענט פון בראזיל 

BRICS לענדער אויפצוקומען מיט אן אלטערניטיוו צו די  האט געריפן אויף 
אמעריקאנער דאלער, מיט די טענה אז לענדער וואס נוצן נישט די דאלער זאלן 

נישט זיין געצווינגען צו דארפן האנדלען מיט די אמעריקאנער דאלער.

יונייטעד העלט גרופע פאלט שטארק 

   
   העלט אינשורענס סטאקס, געפירט דורך יונייטעד העלטקעיר’ס טאטע 

פירמע, זענען גאר שטארק געפאלן. די יונייטעד העלט גרופע האט פארלוירן 
    .2000 10%, אירע ערגסטע פאל אויף וואל סטריט זייט 
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2020, א קארגע זעקס חדשים נאך וואס די     קוויבי האט זיך פארמאכט סוף 

פירמע האט ארויסגעשטעלט אירע סטרימינג סערוויס. די פירמע האט בא־

$1.7 ביליאן. דאס איז א קורצע, טייערע לעבן פאר א  קומען א סך הכל פון 

פירמע וואס האט געזאגט אז זיי וועלן רעוואלוציאנערן די אינטערטעימענט 

אינדאסטרי.

   אירע סטראטעגיע איז געווען פשוט: טוישן יוטוב ווידיאוס אין צו טעלע־

וויזיע. מער ספעציפיש, מאכן צען-מינוטיגע קליפס וואס וועלן געזען ווערן 

אויף א פאון, ווען מענטשען רייזן.

   וואס איז שלעכט געגאנגען? ערשטנס, די פרייז. יוטוב און טיקטאק 

קאסטן מישט קיין געלט, און זייער ווייניג מענטשען זענען געווען גרייט צו 

צאלן פאר בלויז-סמארטפאון אינטערטעימענט. דערנאך, די אפעדעמיע. 

גראד נאך וואס קוויבי האט ארויסגעשטעלט אירע עפפ, האבן אסאך מענט־

שען אויפגעהערט רייזן און האבן געהאט אסאך מער צייט אינדערהיים צו 

קענען זען קאנטענט אויף א גרעסערע סקרין. דאס איז נישט צו גוט פאר א 

פירמע וואס זייערע גאנצע ביזנעס איז געבויט אויף “טראנזיט אינטערטעי־

מענט.

   און די גרעסטע טעות פון אלעם איז מן הסתם געווען, אז די מענעדשמע־

נט פון קוויבי האט נישט אנגעהויבן שטימען. קוויבי’ס סי אי או, מעג ווייט־

מאן איז נישט געווען א אינטערטעימענט סטארטאפ סי אי או, האבענדיג 

HP פאר זעקס יאר. די גרינדער, דשעפערי קאצענבערג, איז אויך  געפירט 

געווען א מענטש וואס איז נישט געווען ביכולית צו פירן אזא פירמע.        

וואס קען מען זיך אפלערנען פון קוויבי’ס דורכפאל?

   קוויבי’ס דורכפאל איז א דורכפאל וואס די פירמע האט זיך אליין אנגע־

מאכט. די אצם געדאנק פון קוויבי איז נישט געווען קיין שלעכטע. נאר די 

פירמע האט זיך אנגעוויזן אויף עגא מער ווי טאלאנט. ווי אויך האבן זיי גע־

גאנגען צו גרויס, צו שנעל, און זענען פארכאפט געווארן אין א סיצואציע 

וואס זיי האבן זיך נישט געראכטן אויף.

   זייערע פרייזן זענען געווען פונקט אזוי שלעכט ווי די פירמע אליין. זיי 

וואלטן אפשר געקענט ראטעווען די פירמע דורכן נישט בעטן קיין געלט 

דערפאר. אבער דערנאך וואלטן זיי נישט געקענט באקומען די 

סעלעברעטי’ס וואס זיי האבן געוואלט אויף זייערע פלאטפארמע, און די 

גרויס געלטער וואס זיי האבן באקומען פון אינוועסטירער. נישט אז קיין 

איינער פון זיי האבן צום סוף אויסגעפעלט...    

vs ביל געיטס                                                חלק א’           סטיוו דשאבס .

   ביל געיטס און סטיוו דשאבס זענען געווען אנדערש ווי טאג און נאכט, 

און דאך זענען זיי געווען זייער ענליך. דאס איז מסביר די ביטערניש פון 

זייערע מלחמות. ווי זענען זיי ענליך? די ערפינדונג פון די פרעזענליכע קא־

מפיוטער. ערשט, די חילוקים: געיטס איז געווען א מיטל-קלאס אמעריקאנ־

ער קינד וואס איז געגאנגען שטודירן אין הארווערד אינעווירסעטעיט. 

בשעת וואס דשאבס איז אויפגעוואקסן אין א פאמיליע וואס האט נישט 

געהאט אסאך געלט, אין האט נישט געווען ביי צופיל קלאסן אין ריעד 

קאלעדש. יעצט לאמיר גיין אביסל טיפער, פון א טעכנישע בליק, געיטס 

האט געשריבן די קאוד פאר מייקראסאפט’ס ערשטע פראדוקטן אליין. און 

א געבוירענע מארקעטער מיט גענוג טעכנישע מעגליכקייטן צו קענען פאר־

קויפן זיינע פראדוקטן, בשעת וואס טשאבס איז געווען אנגעוויזן אויף זיין 

שותף סטיוו וואזניעק צו ערפינדן די ערשטע עפל קאמפיוטער. געיטס האט 

פארשטאנען ווי אזוי צו וואקסן א פירמע און גוט אויסנוצן געלעגענהייטן 

וואס זענען געקומען זיין וועג, דשאבס האט פארשטאנען סטייל און 

מעסעדש. 

   געיטס און דשאבס זענען געווארן די צוויי זוילן אין א שנעל וואקסנדע 

קאמפיוטער רעוועלוציע. און מער פון אלעם, די צוויי האבן פארשטאנען 

ביזנעס. קיין איינער פון זיי האבן נישט געהאט קיין פארמאלע טרענירונג 

אין די געים פון באלאנס פאפירן און אינקאם סטעיטמענטס. ביידע פון זיי 

האבן קיינמאל נישט גענדיגט קאלעדש. מיט דעם אלעם זענען ביידע 

אלעמאל גוט אין מאכן אפאר דאלער-און ווי אזוי צו באהאנדלען קאמפע־

טישן.      

זעט חלק ב’ קומעדיגע וואך אי”ה

נייעס פון די וואך
נייעס פון די וואך’ס גרעסטע געשעענישן
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און ווער האט געוואונען?
די גרעסטע קאנפליקטן צווישן פירמעס אין די מענטשען וואס האבן איר געפירט

quote :

.01

דורכגעפאלן און פארוואס
די 4 גרעסטע פירמע’ס אין היסטאריע דורכצופאלן און פארוואס 

   א גוט מארגן ר’ יוד!

   היינט, ווערן בערך האלב פון די וועלט’ס סערוויס עקספארטן געמאכט אויף 
דיגיטאלע פלאטפארמע’ס.

   בשעת וואס די לענדער וואס עקספארטן די מערסטע דיגיטאלע סערוויסע’ס 
זענען מערסטנס פארגעשריטענע לענדער, האבן עקספארט מארקעט’ס האבן 

2023, אינדיע’ס דיגיטאלע סערוויס  שטארק געוואקסן אין אינדיע און כינע אין 
$257 ביליאן, שטייגנדיג מיט 17% יעדעס יאר.  עקספארטן זענען געווען מער ווי 

ווי אויך האט די ווערד פון פון כינע’ס דיגיטאלע סערוויס עקספארטן גאר שטארק 
$207 ביליאן. 2023 אנקומענדיג צו  2019 און  געוואקסן צווישן 

   וואס איז דיגיטאלע סערוויסע’ס? דיגיטאלע סערוויסע’ס זענען אזעלכע זאכן ווי  
עפפס אדער דיגיטאלע פלאטפארמע’ס.

IT, מידיא סטרימינג, און פינאנ־    דאס נעמט אריין א רייע סערוויסע’ס ווי למשל 
סיעלע סערוויסעס. און די פאקט אז מער ביזנעס און קאנסומער טראנזאקציע’ס 

ווערן געמאכט אנליין, מיינט עס אז דיגיטאלע סערוויסעס האבן א גרויסע חלק 
אין די גלאבאלע עקאנאמיע.

$649 ביליאן אין עקספארטן, איז אמעריקע די פירענדע לאנד פאר דיגיטא־    מיט 
 .2023 לע-דעליווערד סערוויסע’ס, האבנדיג 15.3% פון די וועלט טאטאל אין 

 

   בערך צוויי-דריטלעך פון סערוויס עקספארטן פון אמעריקע ווירן געמאכט דיגי־
טאל. פינאנסיעלע סערוויסע’ס שטייען אלס די די גרעסטע סעקטאר, בשעת וואס 

קלאוד סערוויסע’ס זענען צווישן די שנעלסטע-וואקסנדע סעקטאר’ס איבעראל. 
ווי אויך, איז עי. איי. טעכנעלאגיע ערווארטעט שטארק צוצולייגן צו דיגיטאלע 

עקספארטן.       
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